（様式２）
法人名　　　　　　　　　　　　　　　　
「神戸市・欧州セールスエージェント」業務提案書
１．営業活動の拠点（ドイツ国内の都市名）
２．誘致可能性のある企業の洗い出し及び誘致候補企業へのコンタクト方法について
３．現地企業とのネットワーク、取引実績、パートナー企業などについて
４．誘致候補企業との面談においてどのように神戸への誘致を働きかけるか
５．神戸での自社拠点開設を働きかけるためのフォローアップ方法について
６．本業務実施にかかる人員体制及び役割（責任者および営業従事者を明記のこと）
７．業務スケジュール（想定）

　　　別紙(様式2－1)のとおり

· 各項目の枚数制限はないが、全体分量は、Ａ４版20ページ以内（表紙・目次を除く／Ａ３は２ページ分換算）とする。
